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Storytel presenterar finansiella mal pa
medellang sikt och strategisk inriktning for
att ytterligare starka sin ledande position

Pa dagens kapitalmarknadsdag i Stockholm kommer Johannes Larcher, CEO for
Storytel, samt medlemmar i koncernledningen att ge en detaljerad uppdatering av
koncernens strategiska inriktning och verksamhet, samt presentera nya finansiella mal pa
medelling sikt.

Finansiella mal p4 medelling sikt
Styrelsen i Storytel har beslutat om foljande finansiella mal pa medellang sikt:

Intikter

» Koncernens nettoomséttning ska uppga till minst 5 000 MSEK ér 2026 genom organisk
tillvéxt.
* Organisk genomsnittlig arlig tillvéxt av streamingintdkter om 15 procent.

EBITDA-marginal

* EBITDA-marginal pd minst 12 procent 2026, med en 1dngsiktig ambition att na 15
procent eller hogre.

CAPEX

* CAPEX om cirka 5 procent av koncernens intikter.
* Positiv och betydande dkning av det operativa kassaflodet fran 2023.

— Tillsammans med styrelsen har jag och min ledningsgrupp nu satt riktningen for var
strategiska resa framat och hur vi, steg for steg, ska leverera i enlighet med vara finansiella mal
pa medellang sikt. Storytel dr en vél positionerad ledande aktor inom den snabbt vixande
ljudbokssektorn, och var strategi att driva bdde D2C-streamingtjénster samt ledande
forlagsverksamheter ger oss vérdefulla fordelar. Inom streaming har vi en beprévad
affarsmodell med en nuvarande EBITDA-marginal pa 6ver 20 procent i Norden och USA,
exklusive centrala kostnader. Vi kommer att allokera véra resurser till marknader med ritt
forutsattningar for framgéng, och genom att 6ka var abonnemangsbas till mer dn 3,2 miljoner
betalande abonnenter till 2026 nar vi en position att leverera tillvixt med en dkad 16nsamhet
over tid, siger Johannes Larcher, CEO for Storytel sedan oktober 2022.

Kombinerat vardeskapande

Att driva bade forlagsverksamhet och D2C-streamingverksamhet skapar unikt vérde for
Storytel. Innehéll fran forlagsverksamheten skapar ett differentierat utbud av innehéll som
gynnar streamingverksamheten, och de mdjligheter som skapas av streamingverksamheten okar
Storytels virdeerbjudande for forfattare. Kombinationen sékrar innehallsforsorjningen och ger



differentiering samt forbattrad 16nsamhet over tid.

Fokus pa tio kiirnmarknader

Tillvaxtstrategin for streamingverksamheten dr fokuserad pa tio utvalda karnmarknader med
hog ljudbokspenetration eller hog inkrementell tillvéxtpotential. Dessa inkluderar Norden,
USA, Nederldnderna, Polen, Turkiet och Bulgarien, dér Storytel redan har en ledande position.

Utanfor de tio kirnmarknaderna har Storytel for avsikt att driva en forsiktig och kapitaleffektiv
expansionsstrategi pa ett mindre antal streamingmarknader med hog potential, valda utifran
foretagets tidigare erfarenheter.

Starkare Unit Economics

Fordelar fran forbattrade skaleffekter, hogre effektivitet och lagre innehallskostnader ar
huvudpelarna i den 16nsamma tillvéxtstrategin for att komma till rétt s kallad Unit Economics.
Storytel ser stor potential 1 att nd ldgre innehéllskostnader genom att investera i1 eget innehall for
att forbéttra 1onsamheten Gver tid. Nér abonnent- och intdktsbasen expanderar forvéntar sig
Storytel ytterligare skalfordelar i organisation och i centrala funktioner.

Investeringar med hogsta mojliga avkastning

Storytel har etablerat strukturerade processer 1 syfte att allokera resurser till omraden med
hogsta mdjliga avkastning, samt att balansera rétt investeringsnivaer for att 6ka lonsamheten
over tid genom att:

» Uppné hogre nivéer av innehill och produktdifferentiering pa strategiska marknader, i
takt med att Storytel fortsétter att befédsta sin ledande position.

* Implementera tillrickliga marknadsforingsinvesteringar for att nd 6kade nivaer av
marknadsforingseffektivitet i syfte att driva pa en betydande inkrementell intdktsokning,
samtidigt som man fortsétter att realisera operativa effektivitetsvinster och skaleffekter.

» Virderas som en ’Great Place to Work”, vilket kommer att bidra till att attrahera och
behalla de basta talangerna inom omradet.

— Den hoga ambitionsnivén att fortsitta den positiva trenden att 6ka effektiviteten och
skalbarheten over hela verksamheten kvarstar. Fortsatta investeringar i savil innehall som
teknik- och produktutveckling, i kombination med effektiv marknadsforing och
stromlinjeformade verksamhetsprocesser, dr grunden for var hdllbara och 16nsamma tillvéxtresa
framat, sdger Johannes Larcher, CEO for Storytel.

Kapitalmarknadsdagen kommer att d4ga rum idag pa IVA Konferenscenter, Grev Turegatan 16 1
Stockholm kl. 14.00-17.00, f6ljt av ett mingel. Dorrarna dppnar fran 13.30. Presentationerna
kommer att héllas pa engelska och streamas live samt tillgdngliggdras pa Storytels hemsida.

Anmiélan krivs, bade for det fysiska evenemanget och for livestreamen, via foljande lank:
http://storytel-invite.creo.se/2023/storytel capital markets day 2023

For mer information, vinligen kontakta:

Niklas Alm, Interim Head of Investor Relations,
Tel: +46 70 824 40 88
Email: niklas.alm@storytel.com

Dan Panas, Senior Director Corporate Communications
Tel: +46 70 186 52 90
Email: dan.panas@storytel.com

Denna information utgor insiderinformation som Storytel AB (publ) dr skyldigt att offentliggora
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enligt EU:s marknadsmissbruksforordning. Informationen ldmnades, genom ovanstdende
kontaktpersoners forsorg, for offentliggorande den 13 juni 2023 08:30 CEST.

FNCA Sweden AB dr bolagets certified adviser.

Om Storytel

Storytel 4r en av virldens storsta streamingtjanster for ljudbdcker och e-bocker och har fler dn
en miljon titlar 1 tjdnsten globalt. Vér vision &r att gora virlden till en mer empatisk och kreativ
plats, genom fantastiska berittelser som kan delas och uppskattas av vem som helst, var som
helst och nér som helst. Streamingverksamheten inom Storytel Group sker under varumérkena
Storytel, Mofibo och Audiobooks.com. Forlagsverksamheten skots av Storytel Books, samt av
ljudboksforlaget StorySide. Storytel Group finns pa dver 25 marknader.



